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CONTENIDOS

1. Intermediacidon comercial internacional.

1.1. Tipos de intermediarios.

1.2. Red de venta internacional.

1.3. Delimitacidn entre los contratos de comisién. mediacion y agencia.

2. Contrato de agencia.

2.1. Concepto y caracteristicas.

2.3. Principales obligaciones del agente.

2.4. Principales obligaciones del empresario.

2.5. Duracién y extincién.

3. Contrato de distribucion.

3.1. Concepto y caracteristicas.

3.2. Clausulas de especial atencién.

3.3. Principales obligaciones del distribuidor.

3.4. Duracion y extincion.

4. Seleccion de agentes y / o distribuidores en el exterior.

4.1 Comparacion entre agente. distribuidor y otras figuras de intermediacion.
4.2. Fuentes de localizacion de agentes y distribuidores internacionales.

5. Métodos de motivacién. perfeccionamiento y temporalizaciéon de lared de ventas internacional: agentes
comerciales. distribuidores y proveedores.
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